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& oberoende forum för 
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Ur programmet

• Molnnytta, risker och checklistor för enklare upphandling 
av molntjänster

• Håller leverantörernas lovord om billigare tjänster utan 
licensstrul eller är verkligheten en annan? 

• Hur skyddar vi informationen i molnet från obehörig 
användning?

1 december 2011 Stockholm

W W W . C L O U D C O N F E R E N C E . S E

Pr
o

gr
am

P R A K T I K FA L L  ·  M O L N S T R AT E G I  ·  I N F R A S T R U K T U R  ·  T E K N I K  ·  S Ä K E R H E T



08.30

09.00

09.05

09.35

10.05

10.15

10.45

11.15

12.00

13.00

13.45

14.00

KEYNOTE

Cloud – inte hype utan verklighet

• Hur ser situationen ut i Sverige runt utnyttjandet av molntjänster?
• Stark tillväxt och snabbt ökande penetration – vad är trenderna och lärdomarna?
Hans Werner, VD, Radar

Lean transformation på Nasdaq OMX

• It-Infrastruktur med fokus på att 
maximera fl exibilitet och kostnadseffektivitet

• Infrastruktur-footprint – virtualisering och cloud computing 
på Nasdaq OMX

• Verktyg och incitament för att automatisera it 
• Processen, kulturen och lärdomar från arbetet
Carl-Magnus Hallberg
SVP Global IT Services
Nasdaq OMX

Rubrik meddelas senare

Talare meddelas senare

GRUPP 1

Rundabordsdiskussion

GRUPP 2

Rundabordsdiskussion

GRUPP 2

One-to-one meetings

GRUPP 1

One-to-one meetings

UTSTÄLLNINGSOMRÅDET

UTSTÄLLNINGSOMRÅDET

SAL B

SAL B

Rundabordsdiskussion om säkerhet och strategier för 
informationshantering och avtalshantering i molnet

Molnrevolutionen – håller leverantörernas lovord om billigare 
tjänster utan licensstrul eller är verkligheten en helt annan?

• Är molnet ett sätt att komma från licenshantering? – hur ser 
det ut i verkligheten?

• Hur ska man som användare kunna ha koll på tjänsteavtal/
licenser när man använder sig av molntjänster?

• Hur skyddar vi information i molnet från obehörig 
användning?

Under ledning av Bengt Höjer, 
Anders Brännfors, Cloud Sweden

One-to-one meetings

Under detta interaktiva pass ligger fokus på det personliga mötet 
för att hitta nya affärsmöjligheter. Ställ dina frågor till lever
antörerna och träffa dina kollegor i branschen på 15 minuter 
långa möten.

Vårt mål är att du skall …
… diskutera lösningar med nya leverantörer
… hitta nya affärsmöjligheter
… skapa nya nätverk
… öka och bredda din kunskap 
… få praktiska tips för att stärka ditt företag
… utbyta erfarenheter med kollegor inom din bransch

KEYNOTE

Ericsson India IT modernization case – how to use open source and cloud computing to dramatically lower
your IT cost while adopting the latest collaboration tools and environment

Jan-Erik Gustavsson, CTO, Ericsson Global Service Center

Projektledare Elin Storm, Conductive hälsar välkomna och inleder konferensen

SAL A

SAL B

Registrering 

Bensträckare och indelning i parallella spår

SAL A

Förmiddagsfi ka 

Lunch 

Bensträckare  

Rubrik meddelas senare

Talare meddelas senare

Building the  Ixonos Elastic Cloud™ 
with Redhat

• Cutting time on projects  with PaaS 
• Why does an integrator have its own Cloud ?
• Customer feedback on our approach
Teppo Kuisma
VP, Head of Online Solutions
Ixonos Plc
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SPÅR 2
SÄKERHET, LAGRING & BACK-UP

1 DECEMBER 2011

SPÅR 1
AFFÄRSSTRATEGI



14.30

15.00

15.30

15.45

16.15

16.30

17.00

17.00
-18.00

Mi ss a
� � !

KEYNOTE

Finansbranschens hårda kostnads- och säkerhetskrav bakom Valbays uppgradering till Cloud 2.0 – TotalCloud

• Vad var problemet med molnet 1.0?
• Hur stor del av it-driften vågar man outsourca? 
• Hur påverkas den egna IT-organisationen?
• När är det värt att byta cloud-leverantör?
• Hur säkerställer man en avbrottsfri övergång?
Olle Billinger, It-chef, Valbay International 
Ari Liukko, VD, Servage

SAL A

COCKTAIL  Dagen avslutas under lättare former. 
Ta ett glas vin, knyt nya kontakter och diskutera det som tagits upp under dagen  

GULDPARTNERS

SILVERPARTNER MEDIAPARTNER

Molntjänster – så låter du affären driva, 
inte tekniken

• Prata affärer, inte moln – så ser du till att molntjänsterna blir 
mycket mer än bara teknik 

• Hur använder TV4 molntjänster (och varför)? 
• Senaste årets viktigaste lärdomar
Per Åström 
CTO
TV4

Hur ser det standardiserade molnet ut? 

• Vad händer i SIS arbete med standarder för molnet? 
• Hur fl yttar du data mellan olika leverantörer?
• Så ska kunder kunna jämföra olika leverantörer med 

varandra
• Hur kan du se till säkerheten för 

informationen som läggs ut i molnet? 
Anders Kingstedt
VD, Ecru Consulting
Ordförande, SIS kommitté TK 542 IT-standarder 
för distribuerade plattformar, applikationer 
och tjänster

SAL A

Bensträckare  

Eftermiddagsfi ka   

SAL B

Molnnytta, risker och checklistor för enklare 
upphandling av molntjänster

• Så kan du underlätta för verksamhetens molnupphandlingar 
genom praktiska checklistor

• Vilka är nyttorna och riskerna med molntjänster på 
Västtrafi k?

Kari Finnskog
Enhetschef/ It-chef 
Västtrafi k AB

Så skyddar du dig från överlast med Apicas molntjänst
- ett par solida tips

• Testa hur din applikation/sajt skalar
• Skydda applikationen från överlast
• WebOverload – pay-as-you-go betalningsmodell
Kund meddelas senare
Sven Hammar, VD, Apica
Mathias Benjaminsson, säljchef, Apica

SAL A SAL B

Bensträckare och samling i gemensam sal

Konferensen avslutas

PLATINUM PARTNER
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